
SECTOR FLORICULTOR EN CHILE
ANALISIS DE SUS EXPORTACIONES





Principales problemas
• Flores frescas:
• Rubro altamente competitivo hay que estar en permanente 

búsqueda de nuevas especies o variedades. Se debe tener un 
relación permanente con lo que el mercado demanda, los 
volúmenes y las presentaciones (ramos clasificados con 
determinados empaques).

• No existen una asociación a nivel nacional.
• Chile tiene un bajo volumen y poca variedad en la oferta de 

productos. No hay una planificación adecuada de las 
plantaciones, lo que se traduce en una oferta irregular y poco 
diversidad de flores. Existe dificultad en satisfacer el volumen, 
combinación de colores, variedades y uniformidad a lo largo del 
año.

• Se requiere de una alta inversión: invernaderos, cámaras de frío, 
material vegetal que tienen patentes. Se debe diversificar en 
especies, incorporar tecnología y nuevas técnicas de manejo

• El producto es altamente perecedero y tiene altas exigencias de 
calidad y duración en post cosecha.



• Elevación de los costos de transporte aéreo por el alza 
del petróleo y sobre tasas de seguridad 

• Flete: pocas aerolíneas dominan el mercado y 
tienden a realizar altos cargos en los fletes de flores, 
especialmente en las fechas importantes. La baja en 
el precio de los combustibles no ha sido traspasada o 
ha sido muy lentamente y afectado los costos de los 
fletes.

• Efecto de la apreciación cambiaria – dólar bajo 
desvia la producción al mercado interno.

• Exportación de bulbos – actividad competitiva con las 
flores frescas.



• Bulbos:
• El proveedor de la Semilla (Bulbo) es 

principalmente Holanda, son ellos que en 
definitiva manejan el mercado.

• Se requiere de una alta inversión maquinaria 
para cosecha, packing para el calibrado y 
cámaras de frío y de calor.





Ventajas
• Cultivo de alta demanda de mano de obra.
• Producción en contraestación (mayor producción de Octubre a 

Abril, mayor precio en el mercado mundial).
• Ventajas comparativas de Chile: clima, condiciones de 

temperatura y humedad, sanitariamente libre de plagas y 
enfermedades.

• Mejor relación de costo y calidad de la mano de obra, con 
respecto a otros países del hemisferio norte.

• En el caso de los bulbos la oferta chilena sale al mercado 
cuando los bulbos del hemisferio norte llevan muchos meses 
congelados con las consecuencias de disminución de la 
calidad.

• Existe una Asociación: Asociación Productores-Exportadores de 
Bulbos de Chile. Actualmente cuenta con 9 socios, los cuales 
agrupan a casi la totalidad de la oferta nacional de bulbos para
exportación, el año 2008 más del 99,3% de las exportaciones 
nacionales, fueron realizadas por empresas miembros.























CRISIS FINANCIERA Y 
ECONOMICA

• EFECTO NEGATIVO EN LOS NIVELES DE 
EXPORTACIONES, EN MARGENES Y EN MUCHOS CASOS, 
PERDIDA DE EMPLEO EN LOS PAISES DESARROLLADOS

• SEVERA: EN LOS PAISES DE LATINOAMERICA 
FUERTEMENTE DEPENDIENTE DE LAS EXPORTACIONES A 
EE.UU.,QUE AQUELLOS QUE DEPENDEN DEL MERCADO 
EUROPEO.

• COMPRADORES EUROPEOS REDUCEN LOS PRECIOS Y 
LOS MARGENES DE NEGOCIACIONES.

• HAY DIFICULTADES EN OBTENER CREDITOS PARA LAS 
EXPORTACIONES Y ACCESO A CAPITAL DE INVERSION



• LA DEMANDA HA DECRECIDO, CON EL CONSECUENTE 
AUMENTO DE LA OFERTA Y BAJA DE PRECIOS.

• EN HOLANDA LOS PRECIOS HAN DISMINUIDO EN UN 15 
A 30% DESDE DICIEMBRE.

• ALGUNAS ESPECIES SE HAN VENDIDO A PRECIOS 
INFERIORES A LOS COSTOS DE PRODUCCION.

• SE HAN DISMINUIDO LAS ORDENES DE COMPRA Y 
VOLUMENES, JUNTO CON LOS PRECIOS DECRECIENTES, 
VOLUMENES DE VENTAS HAN DISMINUIDO HASTA EN UN 
30%.

• POR OTRO LADO EL CONSUMIDOR, A CAMBIADO SU 
COMPORTAMIENTO HA DEJADO DE COMPRAR FLORES 
LUJOSAS Y CARAS, POR AQUELLOS PRODUCTOS MÁS 
BARATOS.





• SE PIENSA QUE ESTA TENDENCIA PERSISTIRAN 
LOS PROXIMOS 2 A 3 AÑOS.

• LA CRISIS PUEDE TENER UN EFECTO POSITIVO EN 
EL SECTOR REORIENTANDOSE LOS JUGADORES 
A VENTAJAS COMPETITIVAS, INNOVAVIÓN Y 
VALOR AGREGADO.










